6.1 BONO POR ASCENSO ACELERADO EN LINEA ASCENDENTE

El Bono por Ascenso Acelerado en Linea Ascendente se paga al Consultor en linea ascendente de rango igual o superior cuando un Consultor
enlalinea descendente asciende a un nuevo rango dentro de un periodo especifico detiempoy se pagalos siguientes meses después del mes
de confirmacién del Consultor en linea descendente siempre y cuando cumplan con los requisitos del calificacién y mantenimiento del rango.

BONO POR ASCENSO ACELERADO EN LINEA ASCENDENTE

GANANCIAS
UNEEIOSTJSHhE(I)\R[)ll'EqS[)(FIEPNEI,)\lEbllET'éTE MES1 MES? MES3 MES4 MAXIMASTOTALES
PORAMBOSBONOS
| BONOPORASCENSO
ASCIENDEAOROENSUSPRIEROS | MESDEASCENSO | CONFIRMACION | ACELERADOEN e
4 MESES DESPUES DE SUMES DE INSCRIPCION AORO | DERANGOORO | LINEAASCENDENTE 000
C0P500.000
CONFIRMACIGN | BONOPORASCENSO | BONOPORASCENSO
ASCIENDE ADIAMANTEENSUSPRIVERDS | MESDEASCENSO | CONFIRRCION | pCEI ERADOEN |~ ACELERADOEN AT
8MESESDESPUESDESUMESDEINSCRIPUION. | ADIAMANTE | JERANGO. | ER ASCENDENTE | LINEAASCENDENTE 000
C0P2.000.000 | COP2.000.000
ASCENDEADIAMANTEEJECUTIVOENSLUS | MESDE AscENgo | CONFIRMACION | BONOPORASCENSO | BONOPORASCENSO | BONOPORASCENSO
PRIMIEROS 12 MESES DESPUES DE ADIAMANTE | DERANGO | ACELERADOEN | ACELERADOEN |  ACELERADOEN (0P 14.000.000
EROS 12 MESESDES \DIAMANTE | DIAMANTE | LINEAASCENDENTE | LINEAASCENDENTE | LINEAASCENDENTE 000,
EJECUTIVO | COP3.000000 | COP3.000000 | COP3.000.000
CONFIRMACION | BONOPORASCENSO | BONOPORASCENSO | BONOPORASCENSO | BONOPORASCENSO
ASCIENDEAPLATINOENSUSPRINERDS | MESDE ASCENSO | CONERMACION | pcEI ERADOEN |~ ACELERADOEN | ACELERADOEN | ACELERADOEN PUUSSS
24 MESES DESPUES DE SUMESDEINSCRIPCION | APLATINO L RANGO | LINEAASCENDENTE | LINERASCENDENTE | LINEAASCENDENTE | LINEAASCENDENTE -000.
C0P12.000.000 | COP12.000.000 | COP12.000.000 | COP12.000.000

Terminologia de Inmunotec

Ascendente (Sponsor) | Es el Consultor debajo de donde te colocan almomento de tuinscripcion.

AutoEnvio | El programa de pedido mensual automético opcional para Consultores Independientes y Clientes
Preferenciales. El AutoEnvio puede ser cancelado en cualquier momento hasta 2 dias antes de su fecha elegida para
el AutoEnvio. Un AutoEnvio solo puede ser pagado con cargo a una tarjeta de crédito.

AutoEnvioactivo | Un Consultor que harealizado una compra, durante el presente mes, utilizando el programa de
pedido mensual automatico opcional con cargo a una tarjeta de crédito.

Calificacion por ramificacion | Para que un Consultor reciba el pago de un nivel Plata o superior, debe contar con
un volumen de compras que provenga de por lo menos un Asociado calificado en cada “ramificacion” de la linea
descendente de su organizacion. El nimero de ramificaciones de Asociados calificados depende del Rango por el
queestasiendo “pagado como’”.

Cliente Preferente en AutoEnvio | Es un Cliente que programaun AutoEnvio con cargo a una tarjeta de créditoy
recibe un 25% de descuento sobre precio piblico.

Cliente regular | Un Cliente regular es un consumidor que compra a precio piblico y que no participaen la
oportunidad de negocio.

Comisiones mercantiles de equipo | Sonlas comisiones que se pagan por las compras de los productos hechas por
Consultoresqueusted patrocinay porotros Consultores patrocinados porellos enlineadescendente dependiendode suRango.

Compresion | Lacompresion permitealmmunotec pagartodaslas comisiones mercantiles de equipoensutotalidad.
Existe compresion cuando en la estructura delared el Consultor en linea ascendente yano es admisible a cobrar la
siquiente generacion por el Rango en el que estd siendo calificado, las generaciones fluyen hacia los Consultores
calificados en lalinea ascendente hasta cada nivel de pago (Generacion) dependiendo de su Rango.

Consultoractivo | Un Consultor que ha generado VVP durante el mes en curso o que es calificado como Consultor
Asociado o superior. Los Consultores Activos son admisibles para ganar comisiones mercantiles de equipoy bonos
adicionales de acuerdo consurangoy logros de ventas.

Consultor Asociado | Un Consultor que ha acumulado 2.000 VGP de los cuales 400 deben ser VVP en cualquier
mes de comision. Los Consultores Asociados sonadmisibles pararecibir comisiones mercantiles deequipohastatres
generaciones (G1-G3). Los Consultores Asociados deben acumular 400 VVP mensualmente para mantener su
Rangoy ser “pagados como” Asociados.

DECLARACION DE DIVULGACION DE INGRESOS

Los ejemplos de ingresos en este folleto no deben considerarse como una garantia o proyeccion de
sus ingresos o ganancias reales. Cualquier representacion o garantia de ganancias, ya sea por parte de
Immunotec o por parte del Consultor Independiente de Inmunotec podrian variar. El éxito con Immunotec
resulta de los esfuerzos en ventas efectivas, las cuales requieren trabajo arduo, diligencia y liderazgo.
El éxito depende dela eficacia con la cual se practiquen estas cualidades.

Immunotec declara que el monto de las compensaciones o beneficios econdmicos pagados a los
Consultores, en todo caso, quarda relacion de causalidad directa con la venta de los productos
comercializados por Immunotec. El solo hecho de vincular nuevas personas a la red no da lugar aningln
beneficio econémico o compensacion.

- © 2020 Immunotec Inc. Derechos reservados.

Consultor Asociado calificado | Un Consultoraquien se paga enel rango de Asociado o superior.

Consultor Miembro | Un Consultor que ha acumulado 400 VVP una vez dentro de un periodo de comisiones.
Consultores Miembros califican para el maximo de 30% de descuento y son elegibles para ser pagado por
los Clientes y de manera descendiente en una generacion (G1) solamente en otros Consultores Miembros.
Los Consultores Miembros deben mantener 180 de VVP mensualmente para mantener su estatus y ser
“pagados como” Miembros.

Generacion | Una generacion es la relacion entre un Consultor calificado de a linea ascendente y un Consultor
calificado de alinea descendente. Laadmisibilidad depende de que el Consultor sea “pagado como” segiin su Rango
durante un periodo mensual determinado.

Lineaascendente | Tu Patrocinadorya persona que su patrocinador “puso arriba deti” en su organizacion.
Lineadescendente | Sontodos los Consultores Independientes y Clientes que estan debajo ti en tu organizacion.
Patrocinador (Enroller) | Es la persona que te inici6 en este negocio. Tu serds el Patrocinador de las personas que
integresatu organizacion.

Patrociniopersonal | Un Consultor que tu patrocinaste personalmente en el negocio Immunotec.

Puntos por volumen | Se utilizan para fines de ascenso de rangoy calificacion. Todos los productos y paquetes de
inicio tienen un Vialor en Puntos asignado; favor de referirse a lalista de precios paramas detalles.

Ramificacion | Una ramificacion serefiereaun Asociado Calificadoy sulinea descendente.

Rango | Depende del Volumen de Ventas Personal (VV/P), Volumen Total de Calificacion (VTOC) asi como del nimero
deramificaciones de Asociados calificados. (Requisito Mensual de Calificacion y Mantenimiento)

Volumen Comisionable(VC) | Lacantidad base enmonedanacional asignadaaun producto o paquetedeinicioque
es considerada para pagar las comisiones a un Consultor.

VolumendeGrupoPersonal (VGP) | Incluyeel Volumen deVentas Personal (VVP)y detodoel volumen delaslineas
de Consultores patrocinados personalmente que no hayan ascendido a Miembro o mas alto durante el mes anterior.
Volumen de Ventas Personal (VVP) | Es la suma de todos los puntos de volumen generados a partir de los
productos adquiridos personalmente para ser revendidos por un Consultory las compras realizadas por os Clientes
referidos personalmente por un Consultor.

Volumen de Calificacion | Esla suma de todo el Volumen de Vientas Personal (VVP) y el volumen de todas las
ramificaciones hasta el maximo por volumen de ramificacion permitido para el logro de rango.

Volumen Total de la Organizacion (VTO) | Incluye todo su Volumen de Ventas Personal (VVP) mas el VVP
detodos los Consultores enla linea descendente.
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0 GANANCIAS POR VENTAS AL POR MENOR

La ganancia por ventas al por menor es la diferencia entre el descuento de un Consultor Independiente de 30%y el precio de venta de
los productos. Obtienes ganancias al por menor de 30% cuando compras productos y los vendes directamente a tus Clientes al precio
de venta. También obtienes ganancias al por menor de 30% cuando tus Clientes ordenan a través del centro de ventas de su sitio web
o cuando hacen pedidos directamente a Immunotec.

g GANANCIAS POR VENTAS AL POR MAYOR DE CLIENTES EN AUTOENVIO

Los Clientes en AutoEnvio reciben 25% de descuento en sus productos. Tl obtienes una ganancia por ventas al por mayor de 5% en
sus pedidos mensuales.

W limmunotec’



9 BONO POR DESARROLLO DE NEGOCIOS

El Bono por Desarrollo de Negocios se paga a los Patrocinadores de nuevos Consultores y se calcula sobre el Volumen Comisionable
(VC) de los productos comprados por nuevos Consultores en el mismo mes en el que se inscriben. El bono puede ser de 5%, 10% o
20%, dependiendo del nUmero de Consultores que patrocines en el mismo mes.

Patrocina ‘ Consultor que realice su compraen
el mes de suinscripcion y gana un Bono por Desarrollo
de Negocios de un 5% del Volumen Comisionable de
las compras realizadas en el primer mes.* Ejemplo:

C0P1.100.000x1x5%=COP 55.000"

Patrocina “ Consultores que realicen su compra
en el mes de suinscripciony gana un Bono por Desarrollo
de Negocios de un10% del Volumen Comisionable de las
compras realizadas en el primer mes.* Ejemplo:

C0P1.100.000%2x10%=COP 220.000°

Patrocina “‘ omas Consultores que realicen

su compra en el mes de suinscripciony gana un Bono por
Desarrollo de Negocios de un20% del Volumen Comisionable
de las compras realizadas en el primer mes.* Ejemplo:

C0P1.100.000x3x20%=COP 660.000

*El bono se pagara si el nuevo Consultor se inscribe, compray paga su Kit de Ingreso y compra y paga su orden de compra (el mismo mes).
El bono solo se paga sila compra contiene productos con Valor Comisionable.
Nota: Puede ganar este bono todos los meses que patrocine personalmente a nuevos Consultores.

() cOMISIONES MERCANTILES DE EQUIPO Y AVANCES DE RANGO

Ademas de los ingresos generados a través de las ventas a su base de Clientes personales, los Consultores Independientes ganan
comisiones mercantiles de equipo con base en las ventas realizadas a los Clientes dentro de su red de distribucién. Al patrocinar
Consultores Independientes, apdyalos en la venta de productos y ayldales a ensefar a sus equipos a hacer lo mismo, de esta forma tus
ventas en red pueden crecer. A medida que asciendes de rango, las comisiones mercantiles de equipo ofrecen recompensas para los

lideres que ayudan a otros a crecer y alcanzar los rangos de liderazgo Immunotec, a través de la venta de productos.

Los Consultores no estan obligados a comprar productos para ganar comisiones. Sin embargo, las comisiones mercantiles de
equipo estan sujetas a las ventas que hagan los Consultores de tu red de distribucion a sus Clientes. Inmunotec no remunera el mero
reclutamiento de nuevos Consultores Independientes.

5.1 BONO POR ASCENSO ACELERADO

El Bono por Ascenso Acelerado se paga cuando un Consultor asciende a un nuevo rango dentro de un periodo especifico de tiempo
y se paga los siguientes meses después del mes de confirmacion siempre y cuando cumplan con los requisitos mensuales de
calificacién y mantenimiento del rango.

BONOPOR ASCENSO ACELERADO™*

GANANCIAS
MAXIMAS TOTALES
PORAMBOSBONOS
CONFIRVACIONDE |  BONOPOR
ASCIENDE APLATAENTUSPRIMEROS ASCENSOA | RANGO-BONOPOR |  ASCENSO o
2 MESES DESPUES DE TUMES DE INSCRIPCION PLATA ASCENSOPLATA |  ACELERADO :
C0P400.00 C0P400.00
CONFIRVACIONDE | BONOPOR
ASCIENDEAOROENTUSPRIMERDS ASCENSOA | RANGO-BONOPOR |  ASCENSO ST
4 MESES DESPUES DE TUMES DE INSCRIPCION 0RO ASCENSO ORO ACELERADO 000.
C0P1.000.000 | COP1.000.000
CONFIRVACIONDE | BONOPOR BONOPOR
ASCIENDE ADIAMANTE ENTUS PRIMEEROS ASCENSOA | RANGO-BONOPOR |  ASCENSO ASCENSO T
8 MESES DESPUES DE TUMES DE INSCRIPCION DIAMANTE | ASCENSODIAMANTE |  ACELERADO | ACELERADO 000
COP5.000.000 | COP2.500.000 | COP2.500.000
CONFIRMACION DE
ASCIENDE ADIAMANTE EJECUTIVOENTUS ASCENSOA | RANGO-BONOPOR |  BONCFCR BONOFCR | EQNOPCR
PRIMEROS 12 MESES DESPUES DE DIAMANTE | ASCENSODIAMANTE COP40.000.000
TUMES DE INSCRIPCION EJECUTIVO EJECUTIVO co@c%%\o[)goo coﬁcfé%)goo co@cftﬁwgoo
C0P10.000.000 -000. -000. -000.
CONFRMACION | 2°BONOPOR | 3¥BONOPOR | 4TBONOPOR | 5PBONOPOR
ASCIENDE APLATINO ENTUS PRIMERQS ASCENSOA | DERANGO-BONO |  ASCENSO ASCENSO ASCENSO PouSON 00 200,000,000
24 MESES DESPUES DE TUMES DE INSCRIPCION PLATINO ASCENSOPLATINO |  ACELERADO | ACELERADO | ACELERADO | ACELERADO 000
C0P40.000.000 | COP40.000.000 | COP40.000.000 | COP40.000.000 | COP40.000.000

MIEMBRO | ASOCIADO PLATA ORO | DIAMANTE | DIAMANTE EJECUTIVO | PLATINO
2000VGPdelos 6.000VT0C+ 30.000VT0C+ 125.000VT0C+ 500.000VT0C+ 1.500.000VT0C+
400VVP cuales 400 deben ser 3ramificaciones de 3ramificaciones de Aramificaciones de Aramificaciones de Aramificaciones de
en cualquier mes OB Asociados calificados, Asociados calificados, Asociados calificados, Asociados calificados, Asociados calificados,
de comision TERE com(i]si()n connomdsde2.700puntos | connomasde13.500puntos | connomasde56.250 puntos | connomasde225.000 puntos | connomasde675.000 puntos
por ramificacion* por ramificacion* por ramificacion* por ramificacion® por ramificacion®
400 VVP 600 VVP 600 VVP 600 VVP 600 VVP
L | 400VVP
5% 5% 5% 5% 5% 5% 5%
5% 10% 10% 10% 10% 10%
5% 5% 1% 1% 1% 1%
5% 1% 1% 1% 1%
1% 1% 1% 1%
1% 1% 1%
2% 2%
2%

*Una ramificacion se refiere a un Asociado Calificado y su linea descendente.

tEs necesario alcanzar el rango de Asociado Calificado antes de avanzar a los rangos mas altos.
Las generaciones de las comisiones mercantiles de equipo de las compras con Volumen Comisionable que realicen los nuevos Consultores se

pagaran del Patrocinadory a la linea ascendente de acuerdo a su rango calificado.

*El Bono por Desarrollo de Negocios se pagara Gnicamente si el Consultor patrocinado se inscribe, compra y paga el Kit de Ingreso y compray paga
suorden de compra en el mismo mesy el Patrocinador del nuevo Consultor genera Volumen de Ventas Personal (VVP).

BONOPOR ASCENSO*

@ BONO POR ASCENSO

El Bono por Ascenso se paga cuando un Consultor asciende por primera
vez a un Rango mas alto y mantiene ese nuevo Rango al mes siguiente
(Confirmaciéon de Rango).

PLATA C0P400.000
0RO C0P1.000.000
DIAMANTE C0P5.000.000
DIAMANTE EJECUTIVO C0P10.000.000
PLATINO C0P20.000.000

Se pagan generosas bonificaciones cada vez que un Consultor Independiente es promovido a un nuevo rango. Para poder recibir el Bono por Ascenso y el
Bono por Ascenso Acelerado, los Consultores Independientes deben tener su Volumen de Ventas Personal (VVP) de acuerdo asurango alcanzado en ese mes.

**El Bono por Ascenso Acelerado se paga cuando un Consultor Independiente es promovido a un nuevo rango dentro de un periodo especifico de tiempoy se
paga con pagos parciales los siguientes meses, después del mes de confirmacion, siempre y cuando cumplan con los requisitos del rango. Se debe mantener
el nuevo rango todos los meses para poder ganar el bono.

Nota: Los bonos se aplican a los nuevos nombramientos y s6lo se pueden ganar una vez por rango.

6 BONO POR ASCENSO EN LINEA ASCENDENTE

Immunotec reconoce los esfuerzos de liderazgo y a los Consultores en linea ascendente que ensefian, inspiran y apoyan a sus
Consultores para ascender de rango.

ElBono por Ascenso en Linea Ascendente se paga al Consultor en linea ascendente de rango igual o superior “pagado como” cuando
un Consultor de su linea descendente en el rango Oro o superior gana el Bono por Ascenso.

BONO POR ASCENSO EN LINEA ASCENDENTE

0RO Canﬁ'cfa’[jg"ggﬁ’ggmr MES 1 DE CALIFICACION COP500.000
DIAMANTE CE'&[L';‘SSE':‘S;@T}; MES 1 DE CALIFICACION C0P2.000.000
DIAIANTE c[giiﬁmirlh%rignji%;eti\ilgr MES 1DE CALIFICACION C0P5.000.000
PLATINO FlprimerPlatino | s D cALIFICACION £0P20.000.000

Ejemplo: cuando un Consultor en la linea descendente es promovido al rango Diamante y obtiene el Bono por Ascenso, el 1" Consultor de la linea ascendente
“pagado como” como rango Diamante o superior recibira el bono correspondiente de COP 2.000.000.

Nota: Los bonos se aplican alas nuevas promociones y slo se pueden ganar una vez por rango.

No hay Bonos por Ascenso o Bonos por Ascenso Acelerado al ser promovido al rango Platino Principal.

Vinculacién y Renovacién: Immunotec no cobrara a las personas por vincularse como Consultores Independientes a la red de mercadeo multinivel de Inmunotec. Para la renovacién anual
del Contrato de Vinculacién, Immunotec cobrara al Consultor Independiente una cuota de COP 37.700 (IVA incluido).

Siempre que tras la renovacién del Contrato de Vinculacién, se haga efectiva la terminacion unilateral del Contrato de Vinculacién, en los términos de la SECCION 23(a) del Contrato de
Vinculacién, Immunotec devolvera el valor cobrado como cuota de renovacion anual, en proporcion al tiempo que no haya transcurrido del respectivo afio, a la fecha de terminacion.

En cualquier caso, de conformidad con el articulo 2 de la Ley 1700 de 2018, Immunotec otorga a sus vendedores independientes, al momento de vincularse, material de capacitacion, referencias
y guias de informacion en relacion a como desarrollar el negocio objeto de la Sociedad, sobre una base no lucrativa.

Formas de Pago: Immunotec pagara a sus Consultores Independientes los bonos alos que tengan derecho segun las reglas antes explicadas, dentro de los primeros doce dias habiles de cada
mes, mediante transferencia a la cuenta bancaria informada por el Consultor Independientes en la Solicitud de celebracion de Contrato de Vinculacion.



